
 

 
新闻稿 

 
中美科技战：电子产业未来十年展望 

 

中国，2024 年 12 月 4 日 -自 2017 年以来，中美两国的科技战持续冲击全球电子产业。关

税、出口管制和技术霸权之争，重塑了产业链，也带来了巨大不确定性。尽管竞争激烈，甚至

整个产业可能在 2035 年之前四分五裂，但两国间仍是你中有我，我中有你，相互依赖的关系

根深蒂固。 
 
全球电子贸易重构 
 
自 2017 年以来，中美科技战通过关税、出口管制、市场准入限制等手段不断升级，力图主导

未来的半导体、人工智能等关键技术。这场较量已致使中国对美出口损失近 1500 亿美元，并

迫使美国调整贸易策略，增加从墨西哥、中国台湾和越南等地的进口。 
 
根深蒂固的相互依赖 
 
纵然关系紧绷，中美两国间的经济合作依然不可或缺。美国出口的半导体制造设备中，仍有近

三成销往中国。同时，美国从越南、中国台湾和墨西哥进口的电子产品，也包含大量中国零部

件。这充分说明，中国作为供应商和消费市场，在全球电子产业链中依然举足轻重。 
 
美国企业的两难抉择 
 
对美国企业而言，与中国的贸易战带来了严峻挑战。虽然面临去中国化压力，但中国仍是其关

键贸易伙伴。过去十年，美国企业占据了全球电子产业 54% 的利润，若计入日韩台企业，这

一比例高达 88%。反观中国企业，尽管销售额增长迅速，技术进步显著，但仅占据 7% 的全球

利润，在战略性半导体领域仍与领先企业存在较大差距。 
 
2035 年：产业碎片化加剧？ 
 
电子产业周期漫长，现有国际产业链的变革将在未来十年进一步深化。  
 
未来全球电子产业可能出现多种局面，包括“技术停滞”和“技术分叉”。最极端的情况是，

中美竞争加剧，叠加颠覆性技术涌现，导致全球供应链彻底断裂，形成以美国及其盟友为一方、

以中国为另一方的两个独立生态系统，迫使各国企业选边站队。产业碎片化将加剧贸易复杂性，

限制市场准入，并使竞争更加难以预测。 
 
风险与成本攀升 
 
电子企业及相关国家必须为未来十年的风险做好准备。供应链中断、市场准入受限、标准分歧

以及地缘政治压力，都将加剧行业的不确定性。在一个本身就具有周期性波动的行业中，这种

动荡又会推高成本。为应对挑战，企业需多元化供应链，强化区域决策能力，提升风险管理和

合规水平，才能在日益碎片化的全球市场中保持竞争力。 
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科法斯集团 – 携手共创安全贸易 

 

作为拥有超过 75年贸易信用风险管理经验的全球领先企业，科法斯帮助企业在不确定和动荡的环境中指引方向并成

长。无论任何规模、地点或行业科法斯在约 200 个市场为 10 万+客户提供服务。贸易信用保险、商业资讯、商账催

收、单一风险保险、担保债券及保理等。科法斯每天都在利用我们独特的专业知识和尖端技术，帮助企业在国内和

出口市场的贸易发展。科法斯现有员工总数达 4900多名，2023年营业额约为 18.7亿欧元。 

 

如需了解更多信息，请访问 coface.com.cn 
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